
情報戦略モデル研究所の「IT経営研修コース」の体系図
注記1：“★印”は現在ITコーディネータ協会より認定を受けている研修コースです注記1： ★印 は現在ITコーディネータ協会より認定を受けている研修コースです。
注記2：コース間の矢印は前提コースの関係を表してはいますが、前提の受講が無くてもそれぞれのコースで対応知識は修得できるようになっています。

研修コース名 目的 日数 対象者

★IT経営戦略策定の “IT経営を実践する上で求められるIT戦略化の基盤となる知識を網 提案型の営業＆SE コンサル★IT経営戦略策定の

知識研修（２日間）

★IT経営戦略策定の
基盤知識修得コース

“IT経営を実践する上で求められるIT戦略化の基盤となる知識を網
羅的・体系的に修得する”コースです。

２日
提案型の営業＆SE、コンサル
タント様向け

ITコンサルタント実践能力
養成 ス

「IT経営戦略策定の基盤知識修得コース」と「IT経営戦略策定の実
践力修得 ス を合併した圧縮版です

３日
提案型の営業＆SE、コンサル
タント様向け

★IT経営戦略策定の

基盤知識修得コース

ITコンサルタント実践能力

養成

知識＆ケース研修（３日間）

ITガバナンス入門コース
COBIT4.0を基本に、ITガバナンスに係るメソドロジーを体系的に把
握し、効果的な活用知識基盤を修得する

1日

養成コース 践力修得コース」を合併した圧縮版です。
３日

タント様向け

PM＆管理者、提案型営業
/SE、IT企画担当様向け

養成コース

ITガバナンス入門コース

知識研修（１日間）

★ＳＷＯＴ分析による
経営戦略策定コース

経営的視点に求められる知識と経営戦略の策定の方法をSWOT
分析手法を用い、事業ビジョンを体得します。 ２日

握し、効果的な活用知識基盤を修得する

PM＆管理者、提案型
営業/SE、IT企画担当、コンサ
ルタント様向け

/SE、IT企画担当様向け

「
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★SWOT分析による

経営戦略策定コース

知識＆ケース研修（２日間）

経営施策策定にバランススコアカードとビジネスモデル化手法を用
い、経営施策展開、施策の管理指標化、戦略マップの作成し体得
します。

２日
★バランススコアカードを
使った経営施策策定コース

PM＆管理者、提案型営業
/SE、IT企画担当、コンサルタン
ト様向け

T
経
営
研

★バランススコアカードを

使った経営施策策定コース

知識＆ケース研修（２日間）

知識＆ケ ス研修（２日間）

★経営戦略立案 基礎知 「経 策 経 事

経営戦略に基づいたIT戦略策定をワークショップを通して、ITガバ
ナンスの実践する知識を修得します。

★ITガバナンスのための情
報化施策策定コース

２日
PM＆管理者、提案型
営業/SE、IT企画担当、コンサ
ルタント様向け

研
修
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ー

★ITガバナンスのための

情報化施策コース

知識＆ケース研修（２日間）

★経営戦略立案

知識研修（１日間）

経営者＆事業計画作成担当者

★経営戦略立案－基礎知
識習得コース

「経営戦略立案－OJTコース」受講の基礎となる知識とその策定手
法を修得する

１日
経営者＆事業計画作成担当者
様向け

経営画戦略立案 受講企業がコンサルタントの指導を受け、OJTで自社の事業計画
１日

ー
ス
」
の
体

★経営戦略立案

基礎知識修得コース

経営戦略立案

OJT研修（１日間）

経営者＆事業計画作成担当者
様向け

これからのIT内部統制の
実践知識修得コース

経産省公表のIT統制のガイドラインを中心にその事例集を用い、IT
内部統制要件の実践的知識を講義と討議を通して修得する。

１日

経営画戦略立案
－OJTコース

受講企業がコンサルタントの指導を受け、OJTで自社の事業計画
書の原案を作成していくコースです。

１日

JSOX法対応の内部統制担当
者と管理者、コンサルタント向
け

体
系
図

経営戦略立案

OJTコース

これからのIT内部統制の実践知識修得コース

（経産省 IT統制ガイドベース）

知識研修（１日間）

実践知識修得コ ス 内部統制要件の実践的知識を講義と討議を通して修得する。

Dr.ボブボイランの提唱するストーリーボードと表現技法を体得し、
顧客に行動を起こさせるプレゼンテーション能力を習得する。

2日
プレゼンテーション
技術養成コース

プレゼンテーション
技術向上を必要とする方々

け（経産省 IT統制ガイドベース）

プレゼンテーション技術

養成コース

知識＆ワークショップ演習（２日間）

CPS
コンサルティング

経営課題である目標達成の阻害要因となる問題点やその原因を
分析し、共通認識のもとに解決策と実行計画を策定します。

３日
提案型営業/ＳＥおよび経営課
題解決が必要な部門メンバー

カストマープランニング

セッション

プリセッションと本セッション（3.0日間）

知識＆ワ クシ プ演習（2 0日間）

セッション・ファシリテータ
養成コース

お客様の課題解決に向けた商談や会議でその目的に沿ったシナリ
オを合意の基に創り上げる能力を育成するコースです。

２日 提案型営業/ＳＥおよび経営課
題解決が必要な部門メンバー

知識＆模擬問題演習

セッション・ファシリテータ

養成コース

知識＆ワークショップ演習（2.0日間）

ITコーディネータ
試験対策コース

ITC資格試験の知識型問題、判断型問題に対処できる必要知識と
合格する回答能力を習得する

２日 ITCの資格取得を目指す方
ITコーディネータ

試験対策コース
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